
 

 

 

 

  

7931 سال – بازارسازان آموزشگاه فروش و بازاریابی تخصصی سمینارهای و کارگاهها ها، دوره تقویم    

 فروش و بازاریابی حوزه در نشر و تحقیق مشاوره، آموزش، بر متمرکز و درگی پرویز مدیریت تحت ، TMBA گروه خدمات.  است( آتی بازارگستران مهندسی توسعه) TMBA گروه اعضای از یکی بازارسازان، آموزشگاه

 .باشد کارآمد و هوشمندانه راهکارهای پی در خود، کارفرمایان سفارش به و داشته کار و سر ایران بازار مسائل و چالشها با همواره TMBA گروه که ساخته فراهم را شرایطی خدمات، این ماهیت. است

 مدیریت دانشکده آزاد آموزشهای مرکز مشارکت با ،7911 سال از. است شده اجرا و طراحی دولتی، و خصوصی های بنگاه آموزشی نیاز اساس بر و اختصاصی صورت به بیشتر ما آموزشی خدمات گذشته، سال چند طی

 ای حرفه و فنی آموزش سازمان از را 5-79/7933 شماره به بازارسازان آموزشگاه تأسیس پروانه 7937 سال در TMBA گروه. کرد فروش، و بازاریابی جامع های دوره عمومی برگزاری و طراحی به اقدام تهران دانشگاه

 .کند می تقدیم فروش، و بازاریابی حوزه علاقمندان عموم به طریق این از تخصصی، آموزشی های کارگاه و ها دوره قالب در را خود آموزشی خدمات کلیه حاضر حال در و دریافت کشور

 



 

 شهریه )تومان( تعداد جلسه )ساعت( روز برگزاری شروع دوره  نام مدرس نام دوره 

   فروردین 79  

 501110111 59 51الی  01 چهارشنبه ها 52/10/79  جمعی از مدرسین دوره جامع مدیریت فروش )با نگرش بازار ایران( 

 79اردیبهشت    

 0120111 5 51الی  01 شنبه ها 10/15/79  دکتر رضا اکبری اصل  بازاریابی و فروش تلفنی 

 0010111 2 51الی  01 دوشنبه ها 09/15/79  مقدم فرزاد دکتر  طراحی هویت برند 

 linked in 0110111 0 51الی  01 سه شنبه 01/15/79  دکتر نادر وهاب آقایی  و فعالیت حرفه ای 

 5910111 0 07:91الی  01 ها یکشنبه 01/15/79  بابک مروانیاستاد  (B2B) به شرکت ها و سازمان ها تکنیک های فروش 

 1110111 1 51الی 01 سه شنبه ها 52/15/79  و استاد عبدالهیاندکتر غوثی   اصول و فنون مذاکره حرفه ای و زبان بدن 

 79خرداد   

 0210111 0 51الی  00 چهارشنبه 91/19/79  آقای مهندس بهرام رزمان 0کارگاه یادگیری رویکرد جذب نیروی انسانی درجه  

 5510111 0 51الی  00 پنجشنبه 90/19/79  درگی و استاد قدس استاد پرویز همایش وظایف و مسئولیت های مدیران شعبه در شرکت های پخش 

 79تیر   

 5510111 0 51الی  00 جمعه 10/10/79  دکتر محمود محمدیان  سمینار ارتباطات یکپارچه بازاریابی 

 0210111 2 07الی  09 شنبه ها 15/10/79  استاد بهرنگ بینش  اکسل کاربردی دوره 

 1110111 00 51الی  01 دوشنبه ها 10/10/79  مهندس مهدی فربهی  دوره جامع دیجیتال مارکتینگ 

 از منظرسمینار برندینگ شخصی  
 معلم بازاریابی

 5510111 0 51الی  00 جمعه 55/10/79  استاد پرویز درگی                   

 507710111 09 07الی  00 پنج شنبه ها 51/10/79  جمعی از اساتید  دوره جامع تحقیقات بازاریابی 

 79مرداد   

 5720111 0 09الی  1 جمعه 05/12/79  درگی استاد پرویز همایش تکنیک های نو در بازاریابی و فروش بیمه عمر و سرمایه گذاری 

 002210111 51 51الی  01 چهارشنبه ها 19/12/79  جمعی از اساتید  دوره جامع فروشندگی حرفه ای  

 901110111 92 51الی  01 شنبه هاسه  59/12/79  جمعی از اساتید       دوره جامع مدیریت بازاریابی با نگرش بازار ایران 

 1110111 0 09الی  1 نجشنبه هاپ 55/11/79  درگی استاد پرویز  اندوره روانشناسی ارتباط با مشتری 

 9110111 2 07:91الی  01 ها یکشنبه 50/12/79  بابک مروانیاستاد   (B2C)فروش تکنیک های دوره  



 
 اقتصادی بحرانبازاریابی در دوران  راتژی واست

و مهندس  درگی استاد پرویز
 بهرام رمان

 9010111 0 09الی  1 جمعه 51/12/79 

 
  دکتر ترکاشوند مدیریت مالی برای مدیران غیرمالیدوره 

متعاقباً اعلام 
 میگردد

 1110111 0 51الی  09 شنبه ها

 79شهریور   

 002210111 51 09الی7       جمعه  ها 15/11/79  جمعی از اساتید  5دوره جامع فروشندگی حرفه ای کد  

 0510111 5 51الی  01 شنبه هاسه  11/11/79  دکتر راه چمنی  کارگاه تله های فروش 

 0120111 5 51الی  01 چهارشنبه 19/11/79  دکتر اکبری اصل  بازاریابی و فروش تلفنی 

 اعلام می شود اعلام می شود اعلام می شود اعلام می شود 01/11/79  اعلام می شود  دوره جامع صادرات 

 1110111 1 51الی  01 سه شنبه ها 09/11/79  دکتر محمد حسین غوثی  اصول و فنون مذاکره و زبان بدن 

جامع برند با رویکرد  مدیریت سمینار 
 مارکتینگنورو

     5510111 0 51الی  00 جمعه 59/11/79  استاد پرویز درگی          

 79مهر      

 9110111 1 09الی  7 پنجشنبه ها 12/19/79  فرزاد مقدم دکتر  دوره طراحی کمپین های تبلیغاتی 

 501110111 59 51الی  01 یکشنبه ها 11/19/79  جمعی از اساتید دوره جامع مدیریت فروش )با نگرش بازار ایران( 

 2210111 0 اعلام می گردد اعلام می گردد اعلام می گردد  دکتر مقدم کارگاه حرفه ای محتوانویسی تبلیغاتی و کپی رایتنگ 

ورکشاپ کمپ دو روزه مهندسی استارتاپ و  
 دلایل شکست کار و کسب های نوپا

 0010111 5 51الی  01 سه شنبه ها 50/19/79  مهندس مینایی زاده 

 5510111 0 51الی  00 جمعه 59/19/79  درگی استاد پرویز فروش مهندسی و ریزی برنامه روزه یک کارگاه 

 79آبان    

 0120111 1 51الی  01 ها شنبه 12/11/79  اصلدکتر اکبری   بازاریابی و فروش تلفنی با نگرش بازار ایران 

 9110111 7 51الی 00 سه شنبه ها 55/11/79  دکتر غوثی  زبان بدناصول و فنون مذاکره حرفه ای و  

 مدیران برای انسانی منابع مدیریت و رهبری چگونگی و اهمیتسمینار  
 فروش و بازاریابی

 5510111 0 51الی  00 جمعه 52/11/79  درگی استاد پرویز

 0110111 9 05الی  01 دوشنبه ها 51/11/79  مهدی فربهی  کارگاه صبحگاهی تلگرام مارکتینگ  

 5210111 0 07الی  01 یکشنبه ها 59/11/79  استاد بهرنگ بینش  دوره اصول طراحی داشبوردهای مدیریت 

 79آذر    

 رایب مشتریان با ارتباط روانشناسی سمینار 
 ..(. زیبایی، و پوست دندانپزشکان،) پزشکان

 5510111 0 51الی  00 جمعه 15/17/79  درگی استاد پرویز 

 9110111 2  07:91 الی 01 ها یکشنبه 01/17/79  بابک مروانی  (B2Cتکنیک های فروش به سازمان ها ) 



 

 

 

 

 

 5510111 0 51الی  00 جمعه 59/17/79  درگی استاد پرویز  سمینار تسلط بر بازار با مدیریت اطلاعات 

         همایش بزرگ فصلی آموزشگاه بازارسازان 

 79دی    

 9110111 0 09الی  09 پنج شنبه ها 11/01/79  مهدی فربهی دیجیتال  طراحی کمپین های تبلیغاتیدوره  

 5510111 0 51الی  00 جمعه 00/01/79  درگی استاد پرویز مشتریان اعتبارسنجی و مطالبات وصول مدیریت سمینار 

 009120111 50 51 الی 01 ها سه شنبه 05/01/79  جمعی از مدرسین دوره جامع فروشندگی حضوری و تربیت ویزیتور 

 0910111 5 51الی  01 ها شنبهدو  50/01/79  دکتر اکبری اصل  روزه جنگ روانی در بازار ایران دوکارگاه  

 5510111 0 51الی  00 جمعه 51/01/79  دکتر درگی  سمینار پرسونال برندینگ 

 79بهمن    

 5510111 0 51الی  00 جمعه 12/00/79  درگی استاد پرویز برند با رویکرد نورومارکتینگ جامع مدیریت سمینار 

 502110111 92 51الی  01 سه شنبه ها 01/00/79  جمعی از مدرسین  مدیریت بازاریابی با نگرش بازار ایران 

 5510111 0 51الی  00 جمعه 19/05/79  درگی استاد پرویز ایران بازار نگرش با گذاری قیمت نوین های روش سمینار 

 5210111 0 51الی  01 دوشنبه ها 57/00/79  علیرضا رضایی  تدوین بیزینس پلن و امکان سنجی ایده ها 

 79اسفند    

 0910111 0 09الی  7 شنبهپنج  17/05/79  استاد رضا ایزدی  تکنیک های فروش بیمه 

 - 0 51الی  00 پنج شنبه 01/05/79  -  همایش بزرگ فصلی آموزشگاه بازارسازان 

جشن اختتامیه و سمینار پیش بینی های معلم  
)ویژه دانش آموختگان  71بازاریابی برای سال 

 دوره های جامع(

 التحصیلانفارغ  0 51الی  01 چهارشنبه 55/05/79  اعضای هیات علمی 



 یادگیری بازاریابی، همیشه، همه جا –دوره های آموزش مجازی 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  زمان بندی طول دوره نام مدرس نام دوره

 

 210111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 9معادل  پیام بلوریان کرد تبلیغات 

 210111 روزتمامی ساعات شبانه  ساعت 1معادل  دکتر محمدحسین غوثی مذاکره و توسعه فردی 

 910111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 9معادل  میثم ایران پناه مذاکره و رفتارشناسی )زبان بدن( 

 510111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 5معادل  مهندس امیرحسین سرفرازیان راه اندازی و اداره کسب و کارها در صنعت مد 

 510111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت  1معادل  دکتر سیدسعید میرواحدی نبایدهای کسب و کارهای کوچک و کارآفرینانه 

شناخت بازارهای سرمایه و استراتژی های سرمایه گذاری  
 سودآور در بازار ایران

 910111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 9معادل  مهندس حسین غفوریان

 
 مهندسی استارتاپ

مهندس امیر سبزی و مهندس 
 زادهاحسان مینایی 

 510111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 0معادل 

 910111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت  05معادل  محسن ایلچیدکتر  طراحی برند شخصی )پرسونال برندینگ( 

 0110111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 0معادل  پرویز درگی مذاکره فروش موفق بر پایه نورومارکتینگ 

 510111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 9معادل  دکتر مرتضی عمادزاده کار و کسب با نگاهی به اقتصاد ایراننگاهی به شرایط  

 910111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 1معادل  مهندس مهدی فربهی بازاریابی از طریق اپلیکیشن های اجتماعی 

 010111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 5معادل  دکتر نادر وهاب آقایی لینکداین و فعالیت حرفه ای 

 210111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 0معادل  مهندس بهرام رزمان کسب و کار در آئینه آشوب )تفکر استراتژیک( 

اهمیت و چگونگی رهبری و مدیریت منابع انسانی برای  
 مدیران بازاریابی و فروش

 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 2معادل  پرویز درگی
0110111 

 210111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 9معادل  دکتر رضا اکبری اصل ارتباطات اثربخش 

 0110111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 51معادل  پرویز درگی روانشناسی ارتباط با مشتریان 

 210111 روزتمامی ساعات شبانه  ساعت 2معادل  دکتر رضا اکبری اصل مدیریت بازاریابی و فروش تلفنی 

 210111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 9معادل  پرویز درگی بازاریابی و فروش تلفنی 

 210111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 9معادل  دکتر رضا اکبری اصل مدیریت رفتار مصرف کننده 

 210111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 0معادل  پرویز درگی جایگاه فروش در علم مارکتینگ  



 510111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 0معادل  دکتر بابک سبزیان پور مدیریت وصول مطالبات  

 رایگان تمامی ساعات شبانه روز ساعت 5معادل  پرویز درگی بازاریابی به زبان ساده 

 English for Marketing and Sales 510111 ساعات شبانه روزتمامی  ساعت 9معادل  دکتر محمدرضا حسن زاده جوانیان 

 In the Meeting 010111 تمامی ساعات شبانه روز ساعت 0معادل  دکتر محمدرضا حسن زاده جوانیان 



 

 

 

 

 

 سامانه آموزش مجازی بازاریاد

 صورت به بازاریاد تخصصی فروش و بازاریابی مجازی آموزش دوره های

 از زمان هر در مجازی آموزش های دوره کاربران لذا گردد می برگزار آفلاین

 نامکا خود رایانه یا تبلت موبایل، روی بر آفلاین صورت به روز شبانه

 اب دوره این. داشت خواهند را الکترونیکی آموزش محتواهای به دسترسی

  . گردد می برگزار هیئت علمی آموزشگاه بازارسازان همکاری و نظارت

 

 

 



 

 

 

  

 : نشانی 

  سوم طبقه ،6 شماره شاهین، خیابان شادمان، مترو ایستگاه جنب آزادی، خیابان تهران 

 067 -66061907-9: ها تلفن 

  info@marketingschool.ir:  الکترونیک پست

 www.MarketingSchool.irنشانی سایت:  

 7995/79995:  پستی صندوق 

 

 

 

file:///D:/khansari/www.MarketingSchool.ir

